
…die zukunftsweisende Entlohnungssoftware
für den Automobilhandel
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Individuelle Provisions-Kombinationen garantieren
ein Höchstmaß an Flexibilität bei der
Verkäuferentlohnung.

Verschiedene Provisionskriterien können beliebig
kombiniert und anschließend mit Basis- und Zusatz-
provisionssätzen belegt werden.

Basisprovisionssätze:
Vergütung des Ertrags über sechs frei wählbare
Abstufungen.

Zusatzprovisionssätze:
Vergütung ertragreicher Zusatzgeschäfte wie
Versicherung, Finanzierung und Leasing.

Berücksichtigung der Standtage sowie vier
benutzerdefinierte Felder u.v.m.

www.myprovision.de

Die
Umsetzung

Provisionierung

Übersichtliche Provisionsberechnung in einer
Bildschirmmaske.

Anzeige der

Fahrzeuginformationen
verbindlichen Provisionssätze
persönlichen Zielerreichung

Testrechnungen ermöglichen eine gezielte Vorbereitung
auf das Verkaufsgespräch.

Provisionsberechnung

Monatsabrechnung

Statistik

Die Kontrolle der Provisionsabrechnungen erfolgt zentral
durch den Verkaufsleiter.

Alle vom Verkaufsleiter bestätigten Provisions-
abrechnungen werden am Monatsende per e-mail an
die Buchhaltung übergeben.

Detaillierte statistische Auswertung der
Fahrzeugverkäufe.

filialübergreifend
filialintern
je Verkäufer

Motivation durch grafischen Vergleich der filialinternen
Fahrzeugverkäufe beim Login.
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Webanwendung

Durch die plattformunabhängige Webanwendung entfällt eine Installation
im firmeninternen Netzwerk.

PROVISION kann von jedem internetfähigen Arbeitsplatz oder PC aus
gestartet werden.

Updates und Neuversionen werden schnell und unkompliziert eingespielt.

Drei systeminterne Hierarchiestufen ermöglichen eine optimale Integration in die Unternehmensstruktur:

Programmhierarchie

Verkäufer:

transparente und schnelle
Provisionsberechnung
Überblick über die persönliche
Zielerreichung
eigene Statistik

Geschäftsführung:

Einsicht in Provisions-
berechnungen aller Filialen
und Verkäufer
Festlegung der Provisions-
Kombinationen
filialübergreifende Statistik

Verkaufsleiter:

Einsicht in Provisions-
berechnungen seiner Filiale(n)
und Verkäufer
Provisionskontrolle und -
genehmigung
automatisierte
Monatsabrechnung
filialinterne Statistik

Das Konzept

Branchenspezifität: markenunabhängig für Neu- und Gebrauchtwagen
filial- und mehrfirmenfähig

Leistungen:

Konditionen:

Bereitstellung der Anwendung über firmeneigenes Rechenzentrum
kontinuierliche Weiterentwicklung und regelmäßige Updates
individuelle Beratung und persönlicher Anwendersupport
Systemeinrichtung und Anwendereinweisung

monatliche Nutzungsgebühr: 70,00 Euro je Filiale
Systemkonfiguration: nach Vereinbahrung
Anwendereinweisung: nach Vereinbahrung 

Kontakt
Lassen Sie sich zum Thema ertragsorientierte Verkäuferentlohnung mit PROVISION beraten…

telefonische Beratung

lernen Sie die Inhalte von PROVISION einfach und schnell in der Demo-Version kennen…
Demo - Zugang

oder analysieren Sie die Funktionen von PROVISION detailliert in der Test-Version.
Test - Zugang

Firma

Name / Position

Straße

PLZ / Ort

Telefon / Fax

e-mail

Ihr Ansprechpartner:

Telefon:
Fax:
e-mail:
Web:

03381 / 52 93 - 36
03381 / 52 93 - 19
mperthen@atlas-brb.de
www.myprovision.de

Marcus Perthen

Carl-Reichstein-Straße 7-9
14770

Brandenburg an der Havel


